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Agritourisme, vente directe :
booster sa communication avec
Bienvenue ala Ferme

@ Objectifs

o Présenter sa ferme et ses activités de maniére attractive
o Savoir utiliser les outils proposés par le réseau Bienvenue a la
Ferme

@ Pré-requis

Etre adhérent du réseau Bienvenue a la ferme.

@" Contenu

Les fondamentaux de la communication (rappels)

o Vos clients, leurs comportements et leurs attentes,
o Vos messages,
o Vos moyens de communication.

L'intérét du réseau Bienvenue a la ferme pour la vente directe et
I'agritourisme

Les outils proposés par Bienvenue a la ferme

Outils promotionnels et PLV,

Evénements,

Web : site et réseaux sociaux,

Partenariats : lien avec le tourisme, base de données E-SPRIT.

Maitriser le site internet Bienvenue a la ferme

L'écosysteme digital du réseau,

Fonctionnalités du site internet,

Présenter sa ferme de maniére positive et efficace,
Gérer ses actualités.

@ Méthodes pédagogiques

Alternance d'apports théoriques et d'échanges entre participants.

@" Méthodes d'évaluation

e Endébut de formation : tour de table des attentes et des

acquis.
o En cours de formation : exercices de mise en pratique su
site internet. A
o En fin de formation : capacité de chacun a lister |g##tou

ses produits et services et I'argumentaire de promoliHAMBRES
D'AGRICULTURE
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